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Sa loser Business Central
5 av Saas-bolags
vanligaste utmaningar




Ar er ekonomi riggad for tillvixt - eller
Fast i kalkylark?

Att driva ett SaaS-bolag idag handlar inte bara om produktutveckling och
tillvaxt. Det handlar ocksa om att ha koll pa abonnemangsintakter, churn,
internationell momsrapportering, korrekt intaktsférdelning — och samtidigt
kunna ge bade ledning, styrelse och investerare de insikter de behéver, i

realtid.

Men manga snabbvaxande SaaS-bolag sitter fast i [6sningar som inte
hanger med. Excel-ark som kraver manuell hantering. Bokféringssystem
utan stoéd for abonnemang. Missférstand mellan salj, ekonomi och

kunddata.
Darfor har vi tagit fram den har guiden.
Har kan du ldsa om dom 5 vanligaste problemen som SaaS-bolag upplever -

och hur Business Central I6ser dom. Kanner du igen dig i nagot av

problemen? Da kanske det ar dags att fundera pa ett nytt ERP-system.
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INNEHALL

1. Introduktion till Business Central
2. 5 vanliga utmaningar For SaaS-bolag - och hur Business
Central loser dem

3. Kanner du igen dig? Vi hjadlper dig!
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Vad ar Business Central - och varfor passar det

SaaS-bolag?

Microsoft Dynamics 365 Business Central ar ett affarssystem (ERP) i
molnet, som automatiserar och integrerar ekonomi, rapportering,

fakturering, abonnemangsintakter, inkép och projekt.

Det ar en del av Microsofts ekosystem och byggt fér tillvaxtbolag som

vill slippa datasilos och ineffektivitet.

o [V] (o il
I n t ro u tl o n t l Det ar kraftfullt, men skalbart - och passar bade for mindre SaaSs-

bolag och de som ar redo att ta in kapital, ga internationellt eller

B u s i n ess Ce n tra I effektivisera sin ekonomiavdelning.
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BOLAG
. o , Begransad insikt i vad som
Manuell hantering av Komplexitet V|c.|.forsaljn|ng till driver l6nsamhet
abonnemangsintdkter och flera lander

fakturering

Svart att fa grepp om MRR, Komplex koncernstruktur -
ARR, churn och LTV utan stod i systemet




1. Manvuell hantering av

abonnemangsintakter och Fakturering

Problem:

Manga SaaS-bolag bérjar fakturera abonnemang i Excel eller via
olika system. Det funkar i bérjan - men nar kundbasen och
abonnemangsmodellerna vaxer, blir det snabbt rérigt.

Manuell hantering 6kar risken for missar, som uteblivna eller
dubbla fakturor, och det gar at mycket tid till att félja upp och ratta
till fel. Lagg till att intaktsredovisning enligt IFRS 15 eller K3 kraver
noggranna periodiseringar, som ofta gors féor hand — da ar det latt
att nagot blir fel.

Resultatet? Osdkerhet i rapporteringen och mer press pa
ekonomiavdelningen an nédvandigt.

nat"

SOLUTIONS

Sa |6ser Business Central detta:

Med Business Central kan ni automatisera hela
faktureringsprocessen foér era abonnemang och aterkommande
intdkter. Oavsett om det galler manads-, kvartals- eller
arsmodeller sa hanterar systemet olika betalningsupplagg och
skapar fakturor enligt era egna affarsregler — helt utan manuellt
krangel.

Intaktsredovisningen foljer automatiskt standarder som IFRS 15
och K3, med korrekt periodisering och full sparbarhet. Det minskar
felrisken, sparar tid och ger en tryggare, mer skalbar
ekonomihantering. Ni far helt enkelt battre kontroll - och mer tid
att fokusera pa tillvaxt och kundvarde.

Men — det ar bra att veta att inférandet kraver en del planering. Det
kan ta tid att satta upp ratt strukturer, sarskilt om ni har komplexa
abonnemangsmodeller eller behéver migrera data fran flera olika
system. Men nar det val ar pa plats, brukar det snabbt I6na sig.



2. Svart att fa grepp om MRR, ARR,
churn och LTV

Problem:

Nyckeltal som MRR, ARR, churn och LTV sager mycket om hur det
gar for ett SaaS-bolag - och hur ni ligger till for att vdxa. Men att fa
fram siffrorna kan vara en riktig utmaning.

Ofta finns informationen utspridd i olika system - som CRM,
fakturering, support och ekonomi-som inte riktigt pratar med
varandra. Da blir det mycket manuellt jobb med att samla ihop,
dubbelkolla och rapportera i Excel. Det tar tid, skapar osakerhet
och gor att viktiga beslut far vanta.
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Sa |6ser Business Central detta:

Med Business Central slipper ni jaga siffror i olika system. Har
samlas intakter, abonnemang, kunddata och ekonomi i ett och
samma verktyg. Tack vare fardiga integrationer med Power Bl far
ni snygga och lattlasta dashboards med KPl:er som MRR, ARR,
churn och LTV - realtid.

Hela organisationen far en gemensam och tillforlitlig bild av laget,
vilket gor det enklare att fatta snabba, smarta beslut. Och bast av
allt? Mindre manuellt jobb, mer tid att fokusera pa tillvaxt och
ndjda kunder.



3. Komplexitet vid Forsaljning till flera
lander

Problem:

Nar SaaS-bolag vaxer internationellt méter de snabbt utmaningar
med olika momssatser, valutahantering och juridiska
rapporteringskrav i varje land.

Manga saknar stéd i sina befintliga system for att hantera denna
komplexitet, vilket leder till manuellt arbete och risk fér fel i
momsdeklarationer, valutavaxlingar och bokféring.
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Sa |6ser Business Central detta:

Om ni har kunder eller bolag i flera lander vet ni hur krangligt det
kan bli med olika valutor, momsregler och legala krav. Business
Central ar byggt fér att hantera just det. Med inbyggt stod for flera
valutor och legala enheter - inklusive lokalanpassad
momsrapportering — blir det enkelt att halla koll.

Systemet anpassar sig automatiskt efter landsspecifika regler,
vilket minskar bade den administrativa bérdan och risken f6r fel.
Ni far full kontroll 6ver era globala affarer och kan fokusera pa
expansionen — inte pa Excelblad och speciallésningar.



nat’

oo ° SOLUTIONS
4. Komplex koncernstruktur - utan stod i
systemet
Problem: Sa l6ser Business Central detta:
F6r manga véxande SaaS-bolag med flera dotterbolag eller kontor Med ratt systemstod slipper ni det har krdnglet. Business Central
i olika lander blir det snabbt krangligt att halla ihop boksluten. Att stédjer multi-entity och konsoliderar automatiskt data fran olika
manuellt konsolidera siffror, stdmma av interna affarer och fa bolag i koncernen.
ordning pa valutadifferenser tar tid - och det ar latt att nagot blir
fel pa vagen. Systemet hanterar valutatransaktioner och intercompany-affarer
med full transparens och kontroll. Det ger snabbare och mer
Rapporteringen forsenas, stressen 6kar och ekonomiavdelningen tillforlitlig koncernrapportering samt underlattar styrning och
far lagga timmar pa att jaga siffror istadllet for att jobba beslut pa gruppniva.
strategiskt.




5. Begransad insikt i vad som driver
lonsamhet

Problem:

Nar intakter, kostnader och kunddata ligger utspridda i olika
system utan att prata med varandra blir det svart att fa en klar bild
av vad som verkligen driver vinsten.

Utan den har helheten ar det latt att missa vilka kunder, segment
eller produkter som faktiskt ar mest Ibnsamma. Det kan géra att
resurser laggs pa fel saker, eller att man tar beslut som inte riktigt
stodjer foretagets tillvaxt pa basta satt.
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Sa |6ser Business Central detta:

Med Business Central far ni allt samlat pa ett och samma stalle -
ekonomi och kunddata tillsammans. Det gér det mycket enklare
att fa koll pa marginaler och I6nsamhet, oavsett om ni vill titta pa
olika kundgrupper, regioner eller tjanster. Istallet for att gissa eller
jobba i flera system, kan ni snabbt fa tydliga insikter som visar
vilka delar av verksamheten som gar bast.

Det hjalper er att fatta smartare beslut, lagga resurser dar de goér
mest nytta och i slutdndan 6ka er totala I6nsamhet. Pa sa satt blir
det |attare att vaxa pa ett hallbart och I6nsamt satt, utan att
fastna i manuellt arbete och osdkerhet.
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Dags att ta steget - Fframtidssakra er ekonomi med
Business Central

Tillvaxt ar en fantastisk resa, men den stadller ocksa hégre krav pa er ekonomihantering.
Om ni kanner igen er i nagot av de utmaningar vi gatt igenom ar det ett tydligt tecken pa
att Excel och enklare system inte langre racker till.

Med Microsoft Dynamics 365 Business Central far ni ett kraftfullt, integrerat och skalbart
verktyg som ar anpassat for SaaS-bolag i tillvaxtfas. Ni sparar tid, minskar riskerna och far
full kontroll 6ver ekonomi, abonnemang och rapportering — allt i realtid och pa en och
samma plattform.

Vill ni veta mer om hur Business Central kan hjalpa just ert foretag? Kontakta NAB idag!
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